Mohlo by se zdat, Ze zima neni nejpfihodnéjsi dobou
k navstévé okrasné Skolky. Skleniky ani venkovni plochy sice
jesté nehyii barvami a nad zelenou zatim previada hnédoSeda

s

barva, ale bliZici se jarni sezonu snadno poznate uz podle

aktivity zaméstnancd.

Pravé o tom, jak funguje okras-
nd Skolka spoleénosti AGRO
Brno-Tufany, jsme si povidali
s Ing. Davidem Podhorskym,
vedoucim prodeje.

P Co si vlastné pod pojmem
»okrasna Skolka“ muZeme
predstavit?

Na prvni pohled je to zejména
nase prodejna s rozlohou skoro
jeden hektar. Ale to je skute¢-
né jen prvni pohled. Okrasna
$kolka neni jen prodejna, ale
zaroven také vyroba, kterd vy-
Zaduje spoustu prace. Péstuje-
me na dal$ich 8 ha velmi $iroké
spektrum keft a konifer. Je az
nepredstavitelné, kolikrat nam
jedna rostlina projde rukama,
nez se dostane k zakaznikovi.
A musim fict, Ze je prijemné
védét, ze umime vypéstovat
rostliny od uplné malé rostlin-
ky tfeba az po vzrostlé stromy.
P> Jaké misto okrasna $kolka
zaujima v AGRO Brno-Tu-
rany? Kdo jsou vasi zakazni-
cia co vSechno jim nabizite?
Zaénu obracené. Co umime
nabidnout? Prakticky v$echno.
Nage sila spociva ve schopnosti
dodavat nejen to, co zdkaznik
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u okrasné skolky ocekava, ale
také letnicky a hrnkovky. To
je kombinace, kterou mnoho
firem v CR zajistit nedokaze.
Nasi zdkaznici jsou zejména re-
alizatoti, zahradnici, technické
sluzby a mésta ¢i obce. Dulezi-
tou, i kdyZz malou ¢ast pak pred-
stavuji také koncovi zakaznici.
Okrasna $kolka je casti Za-
hradnické divize na$i spolec-
nosti. Druhou je obchod s kvé-
tinami v Dolnich Herspicich,
ktery se specializuje na prodej
letnicek a hrnkovek. Jejich ci-
lovym zakaznikem jsou pak
zejména hobby fetézce a kvéti-
narstvi.
P Jak uspésny pro vas byl
minuly rok?
Hodnotim ho jednozna¢né jako
uspésny. Povedlo se nam v pod-
staté mnohem vice, nez jsme
ocekévali. Podle mého nazoru
je to predev$im riist poctu no-
vych zékaznika zhruba o 15%
a s tim spojené uspéchy v do-
davkach. Dale se nam opét po-
dafilo rozsifit sortiment, nyni
uz naptiklad umime dodavat
také alejové stromy z produkce
Némecka a Nizozemska.
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Ing. David Podhorsky — vedouci prodeje v okrasné $kolce
AGRO Brno-Tutany, a. s.

P Co ocekavite a planujete
v leto$nim roce?

Tento rok pro nas bude obdobim
zmén a investic. V dobé, kdy vy-
jde tento rozhovor, uz budeme
pouzivat nové expedi¢ni misto,
jehoz cilem je usnadnit nasim
velkoobchodnim  zakaznikiim
nakladku rostlin a celkové usnad-
nit logistické toky rostlin v are-
alu. Kromé dalsich oprav v pro-
dejné bych déle zminil zejména
upravu naseho internetového
portalu, ktery od jarni sezény
umozni funkéni pristup do na-
$eho informa¢niho systému. Ma-
loobchodni zdkaznik zde najde
Ve, co je skladem na prodejné,
véetné ceny. Velkoobchodnim
zdkaznikim pak nabidneme ne-
jen aktudlni zdsobu prodejny, ale

také vyroby, a to vSe samoziejmé
s velkoobchodnimi cenami.

P Je to jiz tieti rok, co zacala
spolecnost AGRO Brno-Tu-
fany vlastni vypéstky ozna-
¢ovat produktovymi znac-
kami Tufanskd dfevina,
Turanska kvétina a Tufan-
ska bylina, ¢imz jste se pus-
tili do ,boje“ za podporu
¢eskych a moravskych pésti-
telt. MiiZete nam prozradit,
jak se tyto souvislosti proje-
vuji ve vasem obchodé?

Toto mohu hodnotit zejména
z pohledu praktického obcho-
du. U nas jsme jednoznacné
otevieni v otazce ptvodu zbozi.
Nase strategie je spolupracovat
s Ceskymi péstiteli a preferovat
dodavky ptivodem z Ceské re-
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Tufanskd drevina predstavuje
symbol kvality nasi viastni
produkce okrasnych drevin.

V nasi okrasné skolce péstujeme
vice nez 400 riznych druhd
kefdi, konifer a vzrostlych strom(i
raznych variet a velikosti.

publiky. Zakaznici jiz vnimaji vy-
hody lokalni produkce a znacky
jako Turanska dfevina jim usnad-
nuji orientaci v sortimentu.

P Je péstovani a prodej okras-
nych rostlin sezénni, nebo ce-
loroc¢ni zalezitosti? Kdy mate
prodejni sezénu?

Zde je tfeba rozdélit péstebni
a prodejni sezonu. Prodejni sezo-
na je nejsilnéjsi zejména na jate,
kdy se tvori nadpolovi¢ni vétsina
naseho obratu. Druhou vyznam-
nou d¢asti je podzimni sezéna,
kdy ptichazi ke slovu zejména
alejové stromy, balové konifery
a vétsina prostokorenného mate-
ridlu. Podzim je samoziejmé také
typicky ¢as pro ovocné stromky.
V letnim obdobi pak profituje-
me zejména z toho, Ze vétSina
naseho sortimentu jsou rostliny
v kontejnerech a daji se sézet ce-
loro¢né. Naopak péstebni sezéna
bézi od jara az do zimy, s vyjim-
kou kratkého obdobi prakticky
celoro¢né.

P Maji vasi zakaznici moz-
nost vybrat si kazdou jednot-
livou rostlinu osobné?

Nase prodejna je koncipovana
jako samoobsluzny velkoobchod
a vlastni vybér je zde zdklad-
ni princip. Pro velkoobchodni
zakazniky umime po dohodé
zajistit vybér i na péstebnich
zdhonech vyroby. U rostlin do-
davanych do zakazek neni vidy
mozné zajistit jejich osobni vy-
bér. V tuto chvili ma zakaznik
vidy moznost rostliny zkontro-
lovat pred nakladkou.

P Disponujete néjakou speci-
alitou, kterou u konkurence
nenajdeme?

Pokud se na to podivim pohle-
dem zékaznika, napadd mne ze-
jména $iroky sortiment. Od mla-
dé sadby pres trvalky, kefe,
konifery az po alejové stromy.
To ve od jednoho dodavatele
na jednom misté. Tato schopnost
spojena s lokalitou a podle mého
nazoru vysokym nasazenim na-
$ich zaméstnancd, to vée dohro-
mady je ta nade specialita.
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P Jak to vlastné u vas chodi?
Dejme tomu, Ze budu chtit
vybudovat nebo zkraslit sou-
kromou zahradu, pfipadné
méstsky park. Co bych mél
udélat jako prvni krok? Kdy
pro vas prace konci - proda-
nym produktem?

Pokud jste bézny zakaznik, spo-
trebitel, pak bych doporu¢il nej-
drive se zamyslet, co od zahrady
ocekavate. Pak uz je to otazka vasi
konkrétni potteby. Pokud jste za-
kaznik z oboru, realizitor nebo
zaméstnanec naptiklad na mést-
ském uradu, pak je to jednodus-
$i. Poslete ndm soupis materialu,
ktery potiebujete, a dite nam co
moznd nejvice informaci k pro-
jektu. To ndm pomtiZze vytvorit
nabidku.

Nasleduje komunikace o sor-
timentu, alternativaich a samo-
zfejmé o cené, dopravé a dalsich
podrobnostech. Pak nastane faze
dodavky rostlin, a to bud's odbé-
rem u nds, nebo vam zakazku do-
vezeme na misto realizace. A kdy
pro nés prace koné¢i? V podstaté
nikdy - zakladame si na vztazich
s nasimi zakazniky, a proto ur¢ité
nepatfime k tém obchodnikim,
ktefi prodaji zbozi a vic je uz ne-
zajima.

P Poskytujete  zdkaznikim
i rady ohledné dalsiho pésto-
vani a udrzovani vasich pro-
dukta?
Na poradenstvi v $ir§im méfitku
nejsme v tuto chvili pfipraveni
tak, jak bych si predstavoval. Pre-
sto si troufdm tvrdit, Ze vétSinou
dokazeme podat odbornou radu
vychazejici z praktickych zkuse-
nosti.
P Co vas dokaze potésit? Co
vas dokaze otravit, nebo vy-
vést z miry?
Potési mé zejména vyfeSeni né-
jakého problému a také setkdni
se spokojenymi zdkazniky. Zcela
obraceny pocit mam, pokud se
i pfi nejlepsi snaze néco zvrt-
ne. To je pak dtleZité postavit se
k problému ¢elem a jednat féroveé.
(red)

VEREJNA ZELEN Q3

nnno*ruﬁmw

www.agro-turany.cz

VSE PRO ZELEN B¥3




